
 

 

MainStreet Advisors 

Firm Brochure 
Part 2A of Form ADV 
September 23, 2011 

MAINSTREET ADVISORSTM  



 

 

MAINSTREET INVESTMENT ADVISORS, LLC 
120 NORTH LASALLE, 37TH FLOOR 
CHICAGO, IL 60602 
P: (312) 223 – 0270 
F: (312) 223 – 0276 
WWW.MAINSTREETADV.COM 
COMPLIANCE@MAINSTREETADV.COM  

 

THIS BROCHURE PROVIDES INFORMATION ABOUT 
THE QUALIFICATIONS AND BUSINESS PRACTICES 
OF  MAINSTREET ADVISORS.  IF YOU HAVE ANY 
QUESTIONS ABOUT THE CONTENTS OF THIS 
BROCHURE, PLEASE CONTACT US BY PHONE AT 
(312) 223‐0270, OR BY EMAIL AT  
COMPLIANCE@MAINSTREETADV.COM .  THE  
INFORMATION IN THIS BROCHURE HAS NOT BEEN 
APPROVED OR VERIFIED BY THE UNITED STATES 
SECURITIES AND EXCHANGE               COMMISSION, 
OR BY ANY STATE SECURITIES AUTHORITY. 
 
ADDITIONAL INFORMATION ABOUT MAINSTREET     
ADVISORS IS AVAILABLE ON THE SEC’S WEBSITE AT 
WWW.ADVISERINFO.SEC.GOV. 



‐i‐ 

 

Material Changes 

 
Annual Update 

The Material Changes secƟon of this brochure will be updated annually when material changes occur since the previous 
release of the Firm Brochure. 

 

Material Changes since the Last Update 
The U.S. SecuriƟes and Exchange Commission issued a final rule in July 2010 requiring advisors to provide a Firm Brochure 
in narraƟve “plain English” format.  The new final rule specifies mandatory secƟons and organizaƟon. 

 

Full Brochure Available 
Whenever you would like to receive a complete copy of our Firm Brochure, please contact us by telephone at  (312) 223‐
0270, or by email at compliance@mainstreetadv.com. 
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Advisory Business 
 

Firm DescripƟon 
MainStreet Investment Advisors, LLC doing business as MainStreet Advisors (“Advisor”) was founded in 2003. 

MainStreet Advisors provides investment advisory services, including porƞolio management, investment research, and 
markeƟng support services to enable fiduciaries to meet their responsibiliƟes while helping clients work towards their 
investment objecƟves.  

 

Principal Owners 
John Crosson is a more than 50% but less than 75% stockholder. Richard Milton is a more than 25% but less than 50% 
stockholder. 

 

Types of Advisory Services 
MainStreet Advisors provides three types of investment advisory services (“Services”) described below: Fiduciary Services, 
Individual Services, and InsƟtuƟonal Services. 

As of December 31, 2010, MainStreet Advisors manages approximately $1.46 billion in assets for approximately 66. 
Approximately $13 million is managed on a discreƟonary basis, and $1.45 billion is managed on a non‐discreƟonary basis. 

 

Fiduciary Services 
MainStreet Advisors (“Advisor”) provides fiduciary investment advisory services (“Fiduciary Services”) to bank trust 
departments, independent trust companies, aƩorneys, accountants, family offices, and other businesses (each a 
“Fiduciary”) seeking advice regarding the investment of cash and securiƟes in one or more investment porƞolios managed 
by the Fiduciary (each a “Fiduciary Porƞolio”). The Fiduciary Services vary in scope and may include Separate Account 
Management (“SAM”), Manager Select (“MS”), Fund AllocaƟon Porƞolios (“FAP”), Automated Porƞolio SoluƟons (“APS”) 
and ReƟrement Plan SoluƟons (“RPS”) depending on the needs of the Fiduciary. The specific Fiduciary Services to be 
provided by Advisor for a Fiduciary will be described in a wriƩen Investment Advisory Agreement (“Agreement”) between 
Advisor and the Fiduciary. Unless otherwise provided in the Agreement, the Fiduciary Services will be provided on a 
conƟnuous and regular basis. 

At the beginning of the relaƟonship, the Fiduciary will complete and provide Advisor with an Investor Profile 
(“QuesƟonnaire”) or other document which sets forth the investment objecƟves, investment restricƟons, and other 
informaƟon requested by Advisor with respect to each Fiduciary Porƞolio, and will provide the wriƩen investment policy 
statement or guidelines, if any, adopted by the Fiduciary with respect to each Fiduciary Porƞolio. 

Fiduciaries will have the opportunity to place reasonable restricƟons on the types of investments which will be 
recommended for the Fiduciary Porƞolio; provided, Advisor reserves the right to terminate the Agreement if it determines 
that any such restricƟons are not consistent with providing the Fiduciary Services in an efficient and cost‐effecƟve manner. 

Advisor will provide the Fiduciary Services only on a non‐discreƟonary basis, consistent with the informaƟon contained in 
the QuesƟonnaire and in any wriƩen investment policy statement or guidelines provided to Advisor. In the Agreement, the 
Fiduciary will agree to inform Advisor promptly in wriƟng if any informaƟon in the QuesƟonnaire, investment policy 
statement or guidelines changes or otherwise becomes no longer true, correct or complete. Advisor shall accept 
instrucƟons concerning any modificaƟon of the QuesƟonnaire, investment policy statement or guidelines from an 
authorized representaƟve of the Fiduciary.  

The cash and securiƟes comprising the Fiduciary Porƞolio will be held by the Fiduciary or by one or more qualified 
custodians designated by the Fiduciary (each a “Custodian”). If agreed by Advisor and the Fiduciary, the Fiduciary may grant 
Advisor the authority, with prior approval of the Fiduciary, to place orders for the purchase, sale, exchange, conversion, or 
other transacƟon involving the cash and securiƟes comprising the Fiduciary Porƞolio. Such orders shall be placed with the 
Custodian or with an introducing or clearing broker‐dealer designated by the Fiduciary or Custodian. The Fiduciary may 
grant Advisor other powers and authority with respect to the Fiduciary Porƞolio, as the parƟes agree are appropriate for 
Advisor’s performance of the Fiduciary Services, but in no event will Advisor be granted discreƟon or custody of the cash or 
securiƟes comprising the Fiduciary Porƞolio. 

Advisor’s fee (“Fee”) for the Fiduciary Services is an asset‐based fee calculated as a percentage of the aggregate market 
value of the assets of the Fiduciary client for which Advisor provides the Fiduciary Services. Fees are calculated according to 
the fee schedules below, which represents Advisor’s maximum Fees for the parƟcular Fiduciary Service. All fees are 
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negoƟable. 

Fees for all Fiduciary Services will be billed in arrears at the end of each month or three‐month period (each quarter), as 
provided in the Agreement. A quarter end may or may not necessarily coincide with a calendar quarter end. The monthly 
fee will equal the Annual Fee Rate described in the Agreement divided by twelve, or in the case of quarterly by four, and 
will be applied to the aggregate value of the Fiduciary Porƞolio, as such value is reported by the Custodian (or other third‐
party valuaƟon service engaged by the Fiduciary or the Custodian which holds the Fiduciary Porƞolio) as of the last trading 
day of each month or quarter. In the event of a parƟal month or quarter, the first or last billed month or quarter will be pro‐
rated from the date of the Agreement or to the date of terminaƟon. Fees are not charged on the basis of a share of capital 
gains or capital appreciaƟon of the Fiduciary Porƞolio or any porƟon of the Fiduciary Porƞolio. 

At Advisor’s discreƟon, Advisor may agree to a flat fee schedule for the Fiduciary Services. In that event, the fee amount 
and payment terms will be stated in the Agreement. 

The Agreement may be canceled without penalty, by either party, for any reason, upon 30 days wriƩen noƟce to the other 
party. The Fiduciary may terminate the Agreement within five business days aŌer execuƟon without penalty. TerminaƟon 
of the Agreement will not affect or prevent the consummaƟon of any transacƟon iniƟated prior to such noƟce of 
terminaƟon. All fees will be prorated to the date of terminaƟon. Upon terminaƟon of the Agreement, any prepaid, 
unearned fees will be promptly refunded, and any earned, unpaid fees shall be immediately paid by the Fiduciary. 

 

Separate Account Management (SAM)  
SAM is a customized soluƟon to manage Fiduciary Porƞolios. SAM provides access to a large cap strategy (large cap blend, 
dividend, or socially responsible investments) complemented with allocaƟons to other domesƟc and foreign equity 
strategies. In addiƟon, advice on short/intermediate individual bonds and other fixed income strategies including Treasury 
Protected SecuriƟes (TIPS), high yield, preferred stocks, long term treasury bonds and foreign bonds are available. Advice 
can be offered concerning allocaƟon to alternaƟve investments such as commodiƟes, hedging strategies, domesƟc/foreign 
real estate and private equity. The alternaƟve investments will be achieved through Mutual Funds and ETFs. 

Fees are calculated according to the following fee schedule, which represents Advisor’s maximum Fees for this Fiduciary 
Service. 

Separate Account Management, 
Fiduciary Porƞolio Annual Fee Rate 
$0< $15 Million 42 basis points 
$15< $25 Million 40 basis points 
$25< $35 Million 38 basis points 
$35< $45 Million 36 basis points 
$45 Million & over 34 basis points 
 

Manager Select (MS)  
MS offers high net worth Fiduciary Porƞolios access to professional investment managers worldwide. The investment 
process can be tailored to meet specific needs of the Fiduciary’s clients, ranging from gaining exposure to a certain hedging 
strategy to managing a small cap porƞolio. 

Advisor performs the due diligence required to select porƞolio managers whose style and porƞolio characterisƟcs best 
reflect the specific needs of the Fiduciary’s clients. Advisor maintains a list of recommended porƞolio managers. Each 
porƞolio manager on the list retains trading decisions and places trades on behalf of the Fiduciary. 

Fees are calculated according to the following fee schedule, which represents Advisor’s maximum Fees for this Fiduciary 
Service. 

Manager Select, 
Fiduciary Porƞolio Annual Fee Rate 
$0< $15 Million 25 basis points 
$15< $50 Million 22 basis points 
$50< $100 Million 20 basis points 
$100 Million & over 15 basis points 
 

Fund AllocaƟon Porƞolios (FAP)  
FAP is a resource that will assist in managing the porƞolios of the Fiduciary’s clients. Porƞolio reviews are constructed using 
a combinaƟon of mutual funds and ETFs or enƟrely ETFs based upon the circumstances of the Fiduciary’s clients. Broad 
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asset class diversificaƟon is obtained through fixed income, equiƟes and alternaƟve investments. This resource provides 
access to our Socially Responsible Investment (SRI) porƞolios that cater to specific environmental or social concerns. 

Fees are calculated according to the following fee schedule, which represents Advisor’s maximum Fees for this Fiduciary 
Service. 

Fund AllocaƟon Porƞolio, 
Fiduciary Porƞolio Annual Fee Rate 
$0< $15 Million 32 basis points 
$15< $25 Million 30 basis points 
$25< $35 Million 28 basis points 
$35< $45 Million 26 basis points 
$45 Million & over 24 basis points 
 

Automated Porƞolio SoluƟon (APS)  
APS is a resource that is Advisor’s most efficient way for the Fiduciary to manage client porƞolios. Advisor provides mutual 
fund porƞolios that may be uploaded into the Fiduciary’s trust accounƟng system. A monthly data feed provides Fiduciaries 
with access to Advisor’s latest TacƟcal Asset AllocaƟon Models. This plaƞorm provides Fiduciaries with access to a fully 
diversified porƞolio of fixed income, equity and alternaƟve investments. 

Many of the trust accounƟng systems can be set to automaƟcally rebalance these porƞolios on a monthly basis. This 
process can help manage the porƞolios prudently and effecƟvely. 

Fees are calculated according to the following fee schedule, which represents Advisor’s maximum Fees for this Fiduciary 
Service. 

Automated Porƞolio SoluƟon, 
Fiduciary Porƞolio Annual Fee Rate 
$0< $15 Million 25 basis points 
$15< $25 Million 23 basis points 
$25< $35 Million 21 basis points 
$35< $45 Million 19 basis points 
$45 Million & over 17 basis points 
 

ReƟrement Plan SoluƟons (RPS) 
RPS pairs Third Party AdministraƟon (“TPA”) with investment management to deliver a turnkey reƟrement service.  
MainStreet Advisors provides its managed TacƟcal Asset AllocaƟon Models, which are uploaded to the TPA.  ParƟcipant 
contribuƟons and porƞolios are automaƟcally reallocated to the target weights of the models.   

This automated plaƞorm provides parƟcipants with access to fully diversified porƞolios uƟlizing the MainStreet Advisors 
tacƟcal models.  Porƞolio holdings can include fixed income, equity, and alternaƟve investments. 

Fees are calculated according to the following fee schedule, which represents Advisor’s maximum Fees for this Fiduciary 
Service. 

ReƟrement Plan SoluƟons, 
Fiduciary Porƞolio Annual Fee Rate 
$0< $15 Million 25 basis points 
$15< $25 Million 23 basis points 
$25< $35 Million 21 basis points 
$35< $45 Million 19 basis points 
$45 Million & over 17 basis points 

 

Individual Services 
MainStreet Advisors (“Advisor”) provides individual investment advisory services (“Individual Services”) to individuals 
seeking investment management services or advice regarding the investment of cash and securiƟes in one or more 
investment accounts established by the individual (all the “Managed Assets”). The Individual Services vary in scope and may 
include porƞolio management services, securiƟes selecƟon advice and asset allocaƟon assistance depending on the needs 
of the individual. The specific Individual Services to be provided by Advisor for the Individual will be described in the 
Investment Advisory Agreement (“Agreement”) between Advisor and the Individual. Unless otherwise provided in the 
Agreement, the Individual Services will be provided on a conƟnuous and regular basis. 
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At the beginning of the relaƟonship, the Individual will complete and provide Advisor with a QuesƟonnaire with respect to 
the Managed Assets, which sets forth the individual’s financial situaƟon and states the investment objecƟves, risk 
tolerance, investment Ɵme horizon, and any investment restricƟons. The Individual may also be asked to provide Advisor 
with a client profile and investment guidelines to guide Advisor in managing the Individual’s assets. 

Individuals will have the opportunity to place reasonable restricƟons on the types of investments which will be 
recommended (for non‐discreƟonary accounts) or made on the Individual’s behalf (for discreƟonary accounts); provided, 
Advisor reserves the right to terminate the Agreement if it determines that any such restricƟons are not consistent with 
providing the Individual Services in an efficient and cost‐effecƟve manner. 

The Individual Services will be provided in a manner consistent with the informaƟon contained in the QuesƟonnaire and in 
any wriƩen client profile or investment guidelines provided to Advisor. In the Agreement, the Individual will agree to inform 
Advisor promptly in wriƟng if any informaƟon in the QuesƟonnaire or in any client profile or investment guidelines changes 
or otherwise becomes no longer true, correct or complete. Advisor shall accept wriƩen instrucƟons only concerning any 
modificaƟon of the QuesƟonnaire, client profile or investment guidelines. 

The Managed Assets will be held by a Custodian designated by the Individual and acceptable to Advisor. Please see below 
for further informaƟon regarding Advisor’s recommendaƟon of custodians and broker‐dealers. 

Advisor may provide the Individual Services on a discreƟonary or non‐discreƟonary basis, as provided in the Agreement. 
With respect to discreƟonary accounts, the Agreement will provide that Advisor is granted full authority and discreƟon on 
the Individual’s behalf and at the Individual’s risk to manage, invest, and reinvest the Managed Assets without obtaining the 
Individual’s prior consent. 

Individuals who grant discreƟonary authority to Advisor will be granƟng Advisor the authority and discreƟon to place orders 
for the purchase, sale, exchange, conversion, or other transacƟons involving the Managed Assets; to exercise such other 
powers as Advisor deems appropriate to manage and execute transacƟons for the account in a manner consistent with the 
QuesƟonnaire and any client profile and investment guidelines; and to engage such agents as Advisor deems appropriate in 
connecƟon with the performance of Advisor’s services under the Agreement. Unless otherwise stated in the Agreement or 
any investment guidelines, Advisor will have full discreƟon in selecƟng the types of securiƟes and length of maturiƟes in 
pursuing the Individual’s objecƟves. Advisor will also have the discreƟon to invest the account’s assets in cash or cash 
equivalents, and may effect temporary sweep transacƟons of all uninvested cash balances in the account to a money 
market mutual fund, which may be managed by the Custodian or an affiliate of the Custodian. 

With respect to Individuals who do not grant Advisor discreƟon over the Managed Assets, the Individual may grant Advisor 
the authority, with prior approval, to place orders for the purchase, sale, exchange, conversion, or other transacƟon 
involving the Managed Assets. Such orders shall be placed with the Custodian or with an introducing or clearing broker‐
dealer designated by the Individual or Custodian. The Individual may grant Advisor other powers and authority with respect 
to the Managed Assets, as the parƟes agree are appropriate for Advisor’s performance of the Individual Services, except 
Advisor will not be granted discreƟon. 

Advisor’s Fee for the Individual Services is an asset‐based fee calculated as a percentage of the value of the Managed 
Assets, calculated according to the following fee schedule, which represents Advisor’s maximum Fees for Individual 
Services; all fees are negoƟable. 

Aggregate Value of Managed Assets  
Annual Fee Rate 
$0< $5 Million 100 basis points 
$5< $10 Million 75 basis points 
$10 Million & over 60 basis points 
There will normally be a minimum annual fee of $2,000. 
 
Fees will be billed in arrears at the end of each month or quarter as agreed upon by Individual and Advisor in the 
Agreement. A quarter end may or may not necessarily coincide with a calendar quarter end. The monthly fee will equal the 
Annual Fee Rate described in the Agreement divided by twelve, or in the case of quarterly by four, and will be applied to 
the aggregate value of the Managed Assets, as such value is reported by the Custodian (or other third‐party valuaƟon 
service engaged by the Custodian) as of the last trading day of each month or quarter end. In the event of a parƟal month 
or quarter, the first or last billed month or quarter will be pro‐rated from the date of the Agreement or to the date of 
terminaƟon. Fees are not charged on the basis of a share of capital gains upon or capital appreciaƟon of the Managed 
Assets or any porƟon of the Managed Assets. 

At Advisor’s discreƟon, Advisor may agree to a flat fee schedule for the Individual Services. In that event, the fee amount 
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will be stated in the Agreement. 

The Agreement may be canceled without penalty, by either party, for any reason, upon 30 days wriƩen noƟce to the other 
party. The Individual may terminate the Agreement within five business days aŌer execuƟon without penalty. TerminaƟon 
of the Agreement will not affect or prevent the consummaƟon of any transacƟon iniƟated prior to such noƟce of 
terminaƟon. All fees will be prorated to the date of terminaƟon. Upon terminaƟon of the Agreement, any prepaid, 
unearned fees will be promptly refunded, and any earned, unpaid fees shall be immediately paid from the Managed Assets 
(or by the Client, if the Managed Assets are insufficient). 

Upon terminaƟon of the Agreement, the account will be charged any introducing or clearing broker’s customary fees and 
commissions, and the Custodian’s fees for transacƟons in and services provided with respect to closing the account and 
holding, transferring or liquidaƟng the Managed Assets.  

 

InsƟtuƟonal Services 
MainStreet Advisors (“Advisor”) provides insƟtuƟonal investment management services (the “InsƟtuƟonal Services”) to 
InsƟtuƟons seeking investment management services or advice regarding the investment of cash and securiƟes in one or 
more investment accounts established by the InsƟtuƟon (each an “InsƟtuƟonal Porƞolio”). The InsƟtuƟonal Services vary in 
scope and may include porƞolio management services, securiƟes selecƟon advice, and asset allocaƟon assistance, 
depending on the needs of the InsƟtuƟon. The specific InsƟtuƟonal Services to be provided by Advisor for the InsƟtuƟon 
will be described in the Investment Advisory Agreement (“Agreement”) between Advisor and the InsƟtuƟon. Unless 
otherwise provided in the Agreement, the InsƟtuƟonal Services will be provided on a conƟnuous and regular basis. 

At the beginning of the relaƟonship, the InsƟtuƟon will complete and provide Advisor with an Investor Profile (the 
“QuesƟonnaire”) which sets forth the investment objecƟves, risk tolerance, investment Ɵme horizon, and any investment 
restricƟons with respect to each InsƟtuƟonal Porƞolio, and will provide the wriƩen investment policy statement or 
guidelines, if any, adopted by the InsƟtuƟon with respect to each InsƟtuƟonal Porƞolio. 

InsƟtuƟons will have the opportunity to place reasonable restricƟons on the types of investments which will be made on 
the InsƟtuƟon’s behalf; provided, Advisor reserves the right to terminate the Agreement if it determines that any such 
restricƟons are not consistent with providing the InsƟtuƟonal Services in an efficient and cost‐effecƟve manner. 

The InsƟtuƟonal Services will be provided in a manner consistent with the informaƟon contained in the QuesƟonnaire and 
in any wriƩen client profile or investment guidelines provided to Advisor. In the Agreement, the InsƟtuƟon will agree to 
inform Advisor promptly in wriƟng if any informaƟon in the QuesƟonnaire, client profile, or investment guidelines changes 
or otherwise becomes no longer true, correct or complete. Advisor shall accept instrucƟons concerning any modificaƟon of 
the QuesƟonnaire, client profile, or investment guidelines from an authorized representaƟve of the InsƟtuƟon. 

The cash and securiƟes comprising the InsƟtuƟonal Porƞolio will be held by the InsƟtuƟon or by one of more qualified 
custodians designated by the InsƟtuƟon (each a “Custodian”). 

Advisor will provide the InsƟtuƟonal Services on a discreƟonary basis as provided in the Agreement. The Advisor is granted 
full authority and discreƟon on the InsƟtuƟon’s behalf and at the InsƟtuƟon’s risk to manage, invest, and reinvest the assets 
comprising each InsƟtuƟonal Porƞolio without obtaining the InsƟtuƟon’s prior consent. 

InsƟtuƟons will be granƟng Advisor the authority and discreƟon to place orders for the purchase, sale, exchange, 
conversion, or other transacƟons involving the InsƟtuƟonal Porƞolio; to exercise such other powers as Advisor deems 
appropriate to manage and execute transacƟons for the account in a manner consistent with the QuesƟonnaire and any 
client profile and investment guidelines; and to engage such agents as Advisor deems appropriate in connecƟon with the 
performance of Advisor’s services under the Agreement. Unless otherwise stated in the Agreement or any investment 
guidelines, Advisor will have full discreƟon in selecƟng the types of securiƟes and length of maturiƟes in pursuing the 
InsƟtuƟon’s objecƟves. Advisor will also have the discreƟon to invest the account’s assets in cash or cash equivalents, and 
may effect temporary sweep transacƟons of all uninvested cash balances in the account to a money market mutual fund, 
which may be managed by the Custodian or an affiliate of the Custodian. 

Advisor’s Fee for the InsƟtuƟonal Services is an asset‐based fee calculated as a percentage of the aggregate market value of 
the assets of the InsƟtuƟonal client for which Advisor provides the InsƟtuƟonal Services. Fees are calculated according to 
the following fee schedule, which represents Advisor’s maximum Fees for InsƟtuƟonal Services; all fees are negoƟable. 

Aggregate Value of 
InsƟtuƟonal Porƞolio Annual Fee Rate 
$0< $15 Million 90 basis points 
$15< $30 Million 75 basis points 
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$30< $50 Million 60 basis points 
$50 Million & over 50 basis points 
 
Fees will be billed in arrears at the end of each month or quarter as agreed upon by InsƟtuƟon and Advisor in the 
Agreement. A quarter end may or may not necessarily coincide with a calendar quarter end. The monthly fee will equal the 
Annual Fee Rate described in the Agreement divided by twelve, or in the case of quarterly by four, and will be applied to 
the aggregate value of the InsƟtuƟonal Porƞolio, as such value is reported by the Custodian (or other third‐party valuaƟon 
service engaged by the Custodian) as of the last trading day of each month or quarter end. In the event of a parƟal month 
or quarter, the first or last billed month or quarter will be pro‐rated from the date of the Agreement or to the date of 
terminaƟon. Fees are not charged on the basis of a share of capital gains upon or capital appreciaƟon of the InsƟtuƟonal 
Porƞolio or any porƟon of the InsƟtuƟonal Porƞolio. 

At Advisor’s discreƟon, Advisor may agree to a flat fee schedule for the InsƟtuƟonal Services. In that event, the fee amount 
will be stated in the Agreement. 

The Agreement may be canceled without penalty, by either party, for any reason, upon 30 days wriƩen noƟce to the other 
party. The InsƟtuƟon may terminate the Agreement within five business days aŌer execuƟon without penalty. TerminaƟon 
of the Agreement will not affect or prevent the consummaƟon of any transacƟon iniƟated prior to such noƟce of 
terminaƟon. All fees will be prorated to the date of terminaƟon. Upon terminaƟon of the Agreement, any prepaid, 
unearned fees will be promptly refunded, and any earned, unpaid fees shall be immediately paid by the InsƟtuƟon. 

Upon terminaƟon of the Agreement, the account will be charged any introducing or clearing broker’s customary fees and 
commissions, and the Custodian’s fees for transacƟons in and services provided with respect to closing the account and 
holding, transferring or liquidaƟng the InsƟtuƟonal Porƞolio(s). 

 

Tailored RelaƟonships 
At the beginning of the relaƟonship, all clients (“Client”) will complete and provide MainStreet Advisors (“Advisor”) with an 
Investor Profile (“QuesƟonnaire”) which sets forth the investment objecƟves, risk tolerance, investment Ɵme horizon, and 
any investment restricƟons with respect to each Porƞolio and will provide the wriƩen investment policy statement or 
guidelines, if any, adopted by the Client with respect to each Porƞolio. 

The Client will have the opportunity to place reasonable restricƟons on the types of investments which will be 
recommended (for non‐discreƟonary accounts) or made on the Client’s behalf (for discreƟonary accounts); provided, 
Advisor reserves the right to terminate the Agreement if it determines that any such restricƟons are not consistent with 
providing the investment advisory services (the “Services”) delineated in the Agreement in an efficient and cost‐effecƟve 
manner. 

The Services will be provided in a manner consistent with the informaƟon contained in the QuesƟonnaire and in any wriƩen 
client profile or investment guidelines provided to Advisor. In the Agreement, the Client will agree to inform Advisor 
promptly in wriƟng if any informaƟon in the QuesƟonnaire or in any client profile or investment guidelines changes or 
otherwise becomes no longer true, correct or complete. Advisor shall accept instrucƟons concerning any modificaƟon of 
the QuesƟonnaire, client profile, or investment guidelines from an authorized representaƟve of the Client. 

 

TerminaƟon 
The Agreement may be canceled without penalty, by either party, for any reason, upon 30 days wriƩen noƟce to the other 
party. The Client may terminate the Agreement within five business days aŌer execuƟon without penalty. TerminaƟon of 
the Agreement will not affect or prevent the consummaƟon of any transacƟon iniƟated prior to such noƟce of terminaƟon. 
All fees will be prorated to the date of terminaƟon. Upon terminaƟon of the Agreement, any prepaid, unearned fees will be 
promptly refunded, and any earned, unpaid fees shall be immediately paid by the Client. 

Upon terminaƟon of the Agreement, the account will be charged any introducing or clearing broker’s customary fees and 
commissions, and the Custodian’s fees for transacƟons in and services provided with respect to closing the account and 
holding, transferring or liquidaƟng the Porƞolio(s). Fees are not charged on the basis of a share of capital gains upon or 
capital appreciaƟon of the funds or any porƟon of the funds of the Porƞolio. 

 

Fees and CompensaƟon 
 

DescripƟon 
MainStreet Advisors’ (“Advisor”) fee for the investment advisory services (the “Services”) is an asset‐based fee calculated as 
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a percentage of the aggregate market value of the assets of the Client for which Advisor provides the Services. Please see 
above for the fee breakpoints associated with the various Services. 

Fees will be billed in arrears at the end of each month or quarter as agreed upon by Client and Advisor in the Investment 
Advisory Agreement (“Agreement”). A quarter end may or may not necessarily coincide with a calendar quarter end. The 
monthly fee will equal the Annual Fee Rate described in the Agreement divided by twelve, or in the case of quarterly by 
four, and will be applied to the aggregate value of the Porƞolio, as such value is reported by the Custodian (or other third‐
party valuaƟon service engaged by the Custodian) as of the last trading day of each month or quarter end. In the event of a 
parƟal month or quarter, the first or last billed month or quarter will be pro‐rated from the date of the Agreement or to the 
date of terminaƟon. Fees are not charged on the basis of a share of capital gains upon or capital appreciaƟon of the 
Porƞolio or any porƟon of the Porƞolio. 

Annually, a minimum of one invoice per Client will be reviewed by Compliance to ensure the invoice matches the 
compensaƟon agreed upon in the Agreement. 

 

NegoƟability of Fees 
In certain circumstances, Advisor may agree to negoƟate its fees. Advisor may charge different fees to clients receiving the 
same services. The above fee schedules are Advisor’s basic fee schedules generally charged to clients absent negoƟable 
circumstances. Fees are negoƟated on a case‐by‐case basis depending on a variety of factors including the nature and 
complexity of the parƟcular service, the availability of qualified personnel, the Client’s relaƟonship with the firm, the size of 
the account, and the potenƟal for other business or clients among other factors. 

 

Billing for Fiduciary Services Fees 
The Agreement for Fiduciary Services will provide that the Fiduciary will pay Advisor’s Fees immediately upon receipt of 
Advisor’s invoice (provided, all earned but unpaid fees shall be paid immediately upon terminaƟon of the Agreement), 
subject to adjustments agreed upon by the Advisor and the Fiduciary. 

 

Direct DebiƟng of Fees for Individual Services 
The Agreement for Individual Services will provide that the Custodian may pay Advisor’s Fees immediately upon the 
Custodian’s receipt of Advisor’s invoice (provided, all earned but unpaid fees shall be paid immediately upon terminaƟon of 
the Agreement) without further inquiry and without noƟfying or obtaining the Individual’s consent. All fees and 
transacƟons will be shown on the monthly or quarterly statements provided by the Custodian to the Individual. 

 

Billing for InsƟtuƟonal Services Fees 
The Agreement for InsƟtuƟonal Services will provide that the InsƟtuƟon will pay Advisor’s Fees immediately upon receipt of 
Advisor’s invoice (provided, all earned but unpaid fees shall be paid immediately upon terminaƟon of the Agreement), 
subject to adjustments agreed upon by Advisor and the InsƟtuƟon. 

 

Other Fees and Charges 
In addiƟon to the Fees paid to Advisor, the Client will be responsible for any other fees and charges as described in the 
Agreement, as described below, and as described in any agreement with the Custodian or other third parƟes. 

 

Mutual Fund Fees and Expenses 
If the Client’s account is invested in mutual funds (including money market funds and exchange‐traded funds (ETFs)), the 
Fees paid to Advisor will be separate and disƟnct from the fees and expenses charged by the mutual funds and ETFs to their 
shareholders. These fees and expenses are described in each fund’s prospectus. These fees will generally include a 
management fee, other fund expenses, and a possible distribuƟon or service fee (a 12b‐1 Fee). A client could invest in 
mutual funds and ETFs directly, without the services of Advisor. In that case, the Client would not receive the services 
provided by Advisor which are designed, among other things, to assist the Client in determining which mutual funds or ETFs 
are most appropriate to each client’s financial condiƟon and objecƟves. Accordingly, the Client should review both the fees 
charged by the funds and ETFs and the fees charged by Advisor to fully understand the total amount of fees to be paid by 
the Client and to thereby evaluate the advisory services being provided. 

12‐b1 fee is an extra fee charged by some mutual funds to cover promoƟon, distribuƟons, markeƟng expenses, and 
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someƟmes commissions to brokers. 12b‐1 fee informaƟon can be found in the fund’s prospectus and is included in the 
expense raƟo of the fund. 

 

Fees and Commissions for Custodial and Brokerage Services 
Fees charged by the Custodian and fees and commissions charged by exchanges, electronic communicaƟons networks, 
introducing and execuƟng brokers, and other trading intermediaries will be paid by the Client in addiƟon to the fees owed 
to Advisor. The Advisor is not receiving any porƟon of the commissions charged on securiƟes trades that are transacted 
through any broker‐dealer. 

 

Performance‐Based Fees 
 

  Sharing of Capital Gains 
Fees are not based on a share of the capital gains or capital appreciaƟon of managed porƞolios or securiƟes. 

Advisor does not use a performance‐based fee structure because of the potenƟal conflict of interest. Performance‐based 
compensaƟon may create an incenƟve for the adviser to recommend an investment that may carry a higher degree of risk 
to the client. 

 

Types of Clients 
 

Methods of Analysis 
MainStreet Advisors’ (“Advisor”) security analysis methods may include charƟng, fundamental analysis, technical analysis, 
and cyclical analysis. 

The main sources of informaƟon include financial newspapers and magazines, inspecƟons of corporate acƟviƟes, research 
materials prepared by others, corporate raƟng services, Ɵming services, annual reports, earnings reports, prospectuses, 
filings with the SecuriƟes and Exchange Commission, and company press releases. However, Advisor may, in its discreƟon, 
employ other methods of analysis, sources of informaƟon, and investment strategies as Advisor deems appropriate for the 
Client’s circumstances. 

 

Types of Investments 
Depending on the individual needs and circumstances of each Client, Advisor may offer advice on a wide spectrum of 
investment and investment programs, domesƟc or foreign, including: short term money market securiƟes, cerƟficates of 
deposit, bankers’ acceptances, corporate commercial paper, other money market instruments, municipal securiƟes, U.S. 
Government securiƟes, and corporate debt securiƟes; exchange‐listed and over‐the‐counter equiƟes and converƟble 
securiƟes; investment company securiƟes, such as mutual funds, ETFs and restricted securiƟes; securiƟes issued by 
privately held companies or other enƟƟes; direct parƟcipaƟon programs in real estate or other direct investments; and 
pooled investment vehicles invesƟng in private equity investments, hedging strategies, or other types of investments or 
strategies. 

 

Risk of Loss 
All investment programs have certain risks that are borne by the investor. Our investment approach constantly keeps the 
risk of loss in mind. Investors face the following investment risks: 

o Interest‐rate Risk:  FluctuaƟons in interest rates may cause investment prices to fluctuate. For example, when 

interest rates rise, yields on exisƟng bonds become less aƩracƟve, causing their market values to decline. 
o Market Risk:  The price of a security, bond, or mutual fund may drop in reacƟon to tangible and intangible events 

and condiƟons. This type of risk is caused by external factors independent of a security’s parƟcular underlying 
circumstances. For example, poliƟcal, economic, and social condiƟons may trigger market events. 

o InflaƟon Risk:  When any type of inflaƟon is present, a dollar today will not buy as much as a dollar next year, 

because purchasing power is eroding at the rate of inflaƟon. 
o Currency Risk:  Overseas investments are subject to fluctuaƟons in the value of the dollar against the currency of 

the investment’s originaƟng country. This is also referred to as exchange rate risk. 
o Reinvestment Risk:  This is the risk that future proceeds from investments may have to be reinvested at a 

potenƟally lower rate of return (i.e. interest rate). This primarily relates to fixed income securiƟes. 
o Business Risk:  These risks are associated with a parƟcular industry or a parƟcular company within an industry. For 
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example, oil‐drilling companies depend on finding oil and then refining it, a lengthy process, before they can 
generate a profit. They carry a higher risk of profitability than an electric company, which generates its income 
from a steady stream of customers who buy electricity no maƩer what the economic environment is like. 

o Liquidity Risk:  Liquidity is the ability to readily convert an investment into cash. Generally, assets are more liquid if 

many traders are interested in a standardized product. For example, Treasury Bills are highly liquid, while real 
estate properƟes are not. 

o Financial Risk:  Excessive borrowing to finance a business’ operaƟons increases the risk of profitability, because the 

company must meet the terms of its obligaƟons in good Ɵmes and bad. During periods of financial stress, the 
inability to meet loan obligaƟons may result in bankruptcy and/or a declining market value. 

 
Disciplinary InformaƟon 

 

Legal and Disciplinary 
The firm and its employees have not been involved in legal or disciplinary events related to past or present investment 
clients. 

 

Other Financial Industry AcƟviƟes and AffiliaƟons 
 

Financial Industry AcƟviƟes 
MainStreet Advisors is registered as an Investment Advisor with the SecuriƟes and Exchange Commission.  

 

AffiliaƟons 
MainStreet Advisors has no affiliaƟons or arrangements that are material to its advisory pracƟces or its clients. 

 

Code of Ethics, ParƟcipaƟon or Interest in Client TransacƟons & Personal Trading 
 

Code of Ethics 
The employees of MainStreet Advisors have commiƩed to a Code of Ethics that is available for review by clients and 
prospecƟve clients upon request.  

 

ParƟcipaƟon or Interest in Client TransacƟons 
MainStreet Advisors and its employees may only buy or sell mutual funds that are also held by clients—employees are not 
permiƩed to buy or sell stocks, bonds, or ETFs that are also held by clients without prior approval from the Chief 
Compliance Officer (CCO) or his designee. 

Employees may not trade their own securiƟes ahead of client trades. Employees must comply with the provisions and 
regulaƟons of MainStreet Advisors’ Personal Trading Policy. 

 

Personal Trading 
The Chief Compliance Officer (CCO) of MainStreet Advisors is John Crosson. He, or his designee, reviews all employee trades 
each quarter. The personal trading reviews ensure that the personal trading of employees does not affect the markets, 
clients of the firm receive preferenƟal treatment, and employees comply with the Personal Trading Policy. 

 

Brokerage PracƟces 
 

Brokerage DiscreƟon and RecommendaƟons 
MainStreet Advisors (“Advisor”) will not have discreƟon to select broker‐dealers to effect transacƟons for a Client’s 
account. For Clients who authorize Advisor to place orders for their account, the Client will direct brokerage to a broker‐
dealer that the Client designates. Accordingly, Advisor will not be free to seek best price and execuƟon by placing 
transacƟons with other broker‐dealers. No assurance can be given that the transacƟon costs and other expenses charged 
by the broker‐dealer designated by the Client will be as favorable as may be available from other broker‐dealers or 
custodians. Accordingly, Clients should saƟsfy themselves that the designated broker‐dealer can provide adequate price 
and execuƟon of most or all transacƟons. Further, Clients who designate the broker‐dealer will not parƟcipate in block 
trades, and as a result, such Clients will not benefit from the cost savings and other advantages of block trading. Currently 
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the Advisor does not execute block trades but may do so in the future.  

Advisor may recommend that Clients who are seeking a broker‐dealer or custodian establish accounts with a broker‐dealer 
or custodian that Advisor has approved at the Ɵme the Client enters into the Agreement; however, Client will not have any 
obligaƟon to engage the broker‐dealer or custodian recommended by Advisor. In recommending broker‐dealers or 
custodians, Advisor considers the full range of broker’s or custodian’s services, including execuƟon capability, commission 
rate, responsiveness, willingness to commit capital, creditworthiness and financial stability, and clearance and seƩlement 
capability. Advisor may recommend brokers or custodians even though lower commissions or charges may be charged by 
other brokers or custodians. There is no assurance that the cost of commissions, mark‐ups, mark‐downs, and other 
execuƟon costs or custodial charges will be the lowest possible, and it is likely that lower costs may be available for similar 
services from other broker‐dealers or custodians. 

 

Best ExecuƟon 
MainStreet Advisors reviews the execuƟon of trades at each custodian each quarter. The review is documented and filed 
electronically and in print. Trading fees charged by the custodians are also reviewed. MainStreet Advisors does not receive 
any porƟon of the trading fees. 

 

SoŌ Dollars 
Currently, Advisor does not provide SoŌ Dollar services. 

 

Order AggregaƟon 
Currently Advisor does not bunch or aggregate trades, and does not execute block trades. 

 

Review of Accounts 
 

Periodic Reviews 
Accounts are reviewed at least quarterly in the context of each Client’s stated investment objecƟves and guidelines. More 
frequent reviews may be triggered by material changes in variables such as the Client’s individual circumstances or the 
market, poliƟcal, or economic environment. 

 

Reviewers 
Client accounts are reviewed by the investment advisor representaƟve assigned to the account. AddiƟonally, a supervisor 
and/or compliance officer will review accounts periodically to ensure compliance with any QuesƟonnaire, policy statement, 
or guidelines that may have been provided by Client. 

 

Reports 
Clients will receive monthly or quarterly statements and confirmaƟons from the custodians holding their accounts, as 
provided in the Client’s agreement with the custodian. Advisor will provide addiƟonal reports as and to the extent 
specifically provided in the Agreement. 

 
Client Referrals and Other CompensaƟon 

 

Incoming Referrals 
MainStreet Advisors has been fortunate to receive client referrals. The referrals came from current clients, employees, 
personal friends of employees and other similar sources. The firm does not compensate referring parƟes for these referrals. 

 

Referrals Out 
MainStreet Advisors does not accept referral fees or any form of remuneraƟon from other professionals when a prospect or 
client is referred to them. 
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Custody 
 

Account Statements 
All assets are held at qualified custodians, which means the custodians provide account statements directly to clients at the 
address of record at least quarterly. 

Performance Reports 
MainStreet Advisors (“Advisor”) does not provide performance reporƟng for its non‐discreƟonary Client Porƞolios.  For 
those Client Porƞolios that specifically assign Advisor discreƟon in the Investment Advisory Agreement (“Agreement”), 
Advisor will provide periodic performance reports a minimum of annually. 

 

Investment DiscreƟon 
 

Investment DiscreƟon 
MainStreet Advisors (“Advisor”) may or may not have discreƟonary authority over Client Porƞolios. This authority will be 
established in the Investment Advisory Agreement (“Agreement”). With respect to those accounts for which the Agreement 
specifically grants discreƟonary authority to Advisor, Advisor’s authority and discreƟon will include, without limitaƟon: the 
power to buy, sell, retain and exchange investments; exercise such other powers as Advisor deems appropriate to manage 
and execute transacƟons for the Client’s account in a manner consistent with the  Client’s profile and investment 
guidelines; and to engage such agents as Advisor deems appropriate in connecƟon with the performance of Advisor’s 
services under the Agreement. Any limitaƟons on this discreƟonary authority and any restricƟons that client wishes to place 
on the account shall be included in the Agreement. Clients may change or amend these limitaƟons or restricƟons at any 
Ɵme. Such amendments must be submiƩed in wriƟng. 

Currently the Advisor does not bunch or aggregate trades and does not execute block trades. 

Subject to its obligaƟons under the Code of Ethics, Advisor and its employees may parƟcipate in block orders entered 
through Advisor’s exercise of discreƟon and in orders which are not entered through the exercise or discreƟon, as long as 
Advisor and its employees parƟcipate in the block on the same terms as the Clients. 

 

VoƟng Client SecuriƟes 
 

Proxy Votes 
Advisor will not take any acƟon or render any advice whatsoever with respect to the voƟng of proxies solicited by or with 
respect to the issuers of securiƟes in which assets of an account may be invested from Ɵme to Ɵme. Advisor will not vote 
and will not accept authority to vote proxies on behalf of its Clients. Clients retain the responsibility for receiving and voƟng 
proxies for any and all securiƟes maintained in Client accounts. 

 

Financial InformaƟon 
 

Financial CondiƟon 
MainStreet Advisors does not have any financial impairment that will preclude the firm from meeƟng contractual 
commitments to clients. 

A balance sheet is not required to be provided because MainStreet Advisors does not serve as a custodian for client funds 
or securiƟes, and does not require prepayment of fees. 

 
Business ConƟnuity Plan 

 

General 
MainStreet Advisors has a Business ConƟnuity Plan in place that provides detailed steps to miƟgate and recover from the 
loss of office space, communicaƟons, or services. 

 

Disasters 
The Business ConƟnuity Plan covers natural disasters such as snow storms, hurricanes, tornados, and flooding. The Plan 
covers man‐made disasters such as loss of electrical power, loss of water pressure, fire, bomb threat, nuclear emergency, 



‐12‐ 

 

chemical event, biological event, T‐1 communicaƟons line outage, Internet outage, railway accident, and aircraŌ accident. 
Electronic files are backed up daily and archived offsite. 

 

Alternate Offices 
Alternate offices are idenƟfied to support ongoing operaƟons in the event the main office is unavailable. It is our intenƟon 
to contact all clients within five business days of a disaster that dictates moving our office to an alternate locaƟon. 

 

InformaƟon Security Program 
 

InformaƟon Security 
MainStreet Advisors (“Advisor”) maintains an informaƟon security program to reduce the risk that your personal and 
confidenƟal informaƟon may be breached. 

 

Privacy NoƟce 
Advisor seeks to carefully safeguard the Client’s personal informaƟon. When processing transacƟons or managing accounts 
on the Client’s behalf, Advisor will maintain physical, electronic, and procedural safeguards to protect the Client’s non‐
public personal informaƟon. 

Advisor may disclose non‐public personal informaƟon to non‐affiliated third parƟes, such as brokers and custodians, as 
necessary to facilitate the acceptance and management of our relaƟonship with the Client. Advisor may also disclose the 
Client’s non‐public personal informaƟon to other financial fiduciaries with whom Advisor has joint business arrangements 
for proper business purposes. In addiƟon, a Client’s non‐public personal informaƟon may be released to the Client, to the 
Client’s authorized agent or representaƟve, or if Advisor is compelled to do so by law, or in connecƟon with any 
government or self‐regulatory organizaƟonal request or invesƟgaƟon. Finally, Advisor may disclose the Client’s non‐public 
personal informaƟon to companies Advisor hires to help administrate its business. Companies Advisor hires to provide 
these types of services are strictly prohibited from using the Client’s personal informaƟon for their own purposes and are 
contractually obligated to maintain strict confidenƟality. 

MainStreet Advisors’ Privacy Statement is available to clients and prospecƟve clients upon request. 
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Brochure Supplement (Part 2B of Form ADV) 
 

EducaƟon and Business Standards 
MainStreet Advisors (“Advisor”) has established employment standards for individuals engaged in determining investment 
advice to be provided to Clients. Generally, Advisor requires a Bachelors Degree (or equivalent) from an accredited college, 
and/or an appropriate professional designaƟon (such as CerƟfied Financial Planner or CFA Charterholder), experience in the 
financial services industry, or such other qualificaƟons as Advisor deems appropriate for the individual’s posiƟon. 

 

John Francis Crosson 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1969 

o InsƟtuƟons:  

DePaul University (M.B.A. 1995) 
Northern Michigan University (B.S. Financial Management, 1991) 

Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Managing Director, June 2004 to present 
Chief Compliance Officer, January 1010 to present 
 
MainStreet Advisors 
Owner, September 2003 to June 2004 
 
Waterstone Financial Group 
Porƞolio Manager, September 2003 to March 2008 
 
Feldman SecuriƟes Group, LLC 
Porƞolio Manager, October 1997 to August 2003 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  John Crosson is a Managing Member. 

 

Richard Jason Milton, CFA 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1972 

o InsƟtuƟons:  

University of Iowa (B.A. Economics, 1995) 
Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Managing Director, June 2004 to present 
 
MainStreet Advisors 
Porƞolio Manager, January 2004 to June 2004 
 
Waterstone Financial Group 
Porƞolio Manager, January 2004 to March 2008 
 
Feldman SecuriƟes Group, LLC 
Porƞolio Manager, February 2001 to December 2003 
 
KPMG LLP 
Analyst, February 1998 to February 2001 
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American NaƟonal Bank 
Investment Officer, November 1995 to February 1998 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Richard is a Managing Director. 

 

Brian McCormick McNamara, CFA  
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1955 

o InsƟtuƟons: 

DePaul University (M.B.A., 1989) 
Kendall College (B.A. Business AdministraƟon, 1980) 

Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Managing Director, June 2006 to present 
Waterstone Financial Group 
Porƞolio Manager, June 2006 to March 2008 
 
Feldman SecuriƟes Group, LLC 
Managing Director, February 1989 to June 2006 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Brian is a Managing Director. 

 

Alessandro Urbani 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1968 

o InsƟtuƟons: 

University of ConnecƟcut (B.A. Economics 1990) 
Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Managing Director, January 2009 to present 
 
Wright Investors Service 
Senior Vice President, May 1994 to January 2009 
 
JPMorgan Chase & Co 
Trust Administrator, April 1991 to April 1994 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Alessandro is a Managing Director. 
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John Henry Sadjak, CFA 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1964 

o InsƟtuƟons:  

University of Illinois, Urbana‐Champaign (M.B.A., 1994) 
University of Illinois, Urbana‐Champaign (B.S. Finance, 1980) 

Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Senior Porƞolio Manager, January 2008 to present 
 
 
Mercer Investment ConsulƟng 
Senior Consultant, November 2006 to May 2007 
 
Merrill Lynch Investment Managers 
Porƞolio Manager, April 2001 to October 2006 
 
Banc One Investment Advisors 
Porƞolio Manager, October 1999 to March 2001 
 
Cole Taylor Bank 
Porƞolio Manager, September 1994 to October 1999 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  John is supervised by Alessandro Urbani, Managing Director. He reviews John’s work through frequent office 
interacƟons as well as remote interacƟons. 

Alessandro’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: aurbani@mainstreetadv.com  

 

Anne Therese Durkin, CFA 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1964 

o InsƟtuƟons: 

University of Chicago (M.B.A., 1989) 
MarqueƩe University (B.S.B.A., 1986) 

Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors LLC 
Senior Porƞolio Manager, April 2011 to present 
 
Fiduciary Management AssociaƟon 
Director, June 2000 to January 1010 
 
LaSalle Bank 
AVP, August 1997 to June 2000 
 
Sirius Partners 
Investment Analyst, January 1996 to August 1997 
 
Alleghany  CorporaƟon 
Investment Analyst, January 1993 to December 1995  

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 
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Supervision:  Anne is supervised by Alessandro Urbani, Managing Director. He reviews Anne’s work through frequent office 
interacƟons as well as remote interacƟons. 

Alessandro’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: aurbani@mainstreetadv.com 

 

Michael Allen Steele 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1974 

o InsƟtuƟons: 

Loyola University (M.B.A., 2005) 
DePaul University (B.S. Finance, 1999) 

Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Porƞolio Manager, June 2010 to present 
 
Endurance Investment Management 
Porƞolio Manager, 2005 to June 2010 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Michael is supervised by Alessandro Urbani, Managing Director. He reviews Michael’s work through frequent 
office interacƟons as well as remote interacƟons. 

Alessandro’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: aurbani@mainstreetadv.com 

 

Ryan Patrick Layton 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1981 

o InsƟtuƟons: 

Michigan Technological University (B.S. Finance, 2004) 
Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Porƞolio Manager, March 2011 to present 
 
Wells Fargo Wealth Management Group  
Assistant Vice President and Investment Manager, 2004 to February 2011 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Ryan is supervised by Alessandro Urbani, Managing Director. He reviews Ryan’s work through frequent office 
interacƟons as well as remote interacƟons. 

Alessandro’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: aurbani@mainstreetadv.com 
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Charles Thomas Simko, Jr. 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1963 

o InsƟtuƟons: 

Fairfield University (B.S. MathemaƟcs 1985)  
Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Porƞolio Manager, September 2011 to present 
 
Financial Counselors, Inc. 
Senior Vice President & Porƞolio Manager, June 2009 to August 2011 
 
Wright Investors’ Service 
Senior Vice President & Porƞolio Manager, July 1985 to June 2009 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Charles is supervised by Alessandro Urbani, Managing Director. He reviews Charles’ work through frequent 
office interacƟons as well as remote interacƟons. 

Alessandro’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: aurbani@mainstreetadv.com 
 

Igor Marjanovic 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1979 

o InsƟtuƟons: 

Purdue University (M.B.A., 2007) 
Purdie University (B.S. AccounƟng & Finance, 2003) 

Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Porƞolio Analyst, April 2010 to present 
 
Peoples Bank 
Investment Officer/Porƞolio Analyst, May 2005 to July 2009 
Commercial Credit Analyst, October 2003 to May 2005 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Igor is supervised by Richard Milton, Managing Director. He reviews Igor’s work through frequent office 
interacƟons as well as remote interacƟons. 

Richard’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: rmilton@mainstreetadv.com 

 

DusƟn Bonnema 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1985 

o InsƟtuƟons: 

Northwestern College (B.A. Business Management 2007; B.A. Finance, 2007) 
Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Porƞolio Analyst, December 2009 to present 
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Investment Analyst, June 2007 to November 2009 
Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  DusƟn is supervised by John Crosson, Managing Director. He reviews DusƟn’s work through frequent office 
interacƟons as well as remote interacƟons. 

John’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Emaill: crossonj@mainstreetadv.com  

 

Alex O’Brien 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1988 

o InsƟtuƟons: 

DePaul University (B.S. Finance and Business Management, 2010) 
Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Investment Analyst, February 2011 to present 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Alex is supervised by Michael Steele, Porƞolio Manager. He reviews Alex’s work through frequent office 
interacƟons as well as remote interacƟons. 

Michael’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: msteele@mainstreetadv.com 

 

Patrick Cormany 
EducaƟonal Background: 

o Date of birth: 1988 

o InsƟtuƟons: 

DePaul University (B.S. Finance and Business Management, 2010) 
Business Experience: 

MainStreet Investment Advisors, LLC 
Investment Analyst, April 2011 to present 

Other Business AcƟviƟes: None 

AddiƟonal CompensaƟon: None 

Supervision:  Patrick is supervised by Michael Steele, Porƞolio Manager. He reviews Patrick’s work through frequent office 
interacƟons as well as remote interacƟons. 

Michael’s contact informaƟon: 
 Phone: 312‐223‐0270 
 Email: msteele@mainstreetadv.com 
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