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This brochure supplement provides information about Sharon M. Snow, David A. Schombert, 
Jennifer L. Wappaus and Samuel Snow that supplements Metropolitan Capital Strategies, LLC’s 
brochure. You should have received a copy of that brochure. Please contact us as 703‐251‐4536 
or info@mcsmgr.com if you did not receive a copy of our brochure or if you have any questions 
about the contents of this supplement. 

Additional information about Sharon, David, and Jennifer is available on the SEC's website at 
www.adviserinfo.sec.gov. 
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Sharon M. Snow, AIF® 
DOB: 05/12/1960 
 
Education Background:  
University of Maryland, B.S. Business Management Date: 2002 
 
Business Background: 
CEO, CCO, Metropolitan Capital Strategies LLC 06/2008 ‐ Present 
2nd Vice President and Wealth Manager, Citigroup Global Markets, Inc. 10/2002 – 06/2008 
 
Sharon Snow comes  to MCS after a very successful career  in Private Client Wealth Management with 
Citigroup Global Markets, Inc., Smith Barney.  Prior to receiving her B.S. in Business Management from 
the University of Maryland, Sharon owned several different corporations.   Sharon utilizes her business 
expertise  at MCS  as  CEO,  assisting  with  the  investment  strategy  and  working  with  the  investment 
professionals  that  utilize MCS  as  a money manager  for  their  clients.    She  has  a  robust  background 
growing and managing businesses.  Sharon is a Principal as well as serves on the Investment Committee 
with David Schombert.    In  their partnership over  the past 10 years Sharon’s exceptional  research has 
assisted  in  the  MCS,  SMA  strategies  notable  performance  and  low  drawdown.  Sharon  has  three 
passions:  the  stock market,  hard  work  and  protecting  and  growing  client  assets.    She  is  a  natural 
connector  of  people  and  her  curiosity  for  understanding  how  the markets work makes  her  a  great 
compliment to the team.   
 
Disciplinary Information: None 
 
Other Business Activities: None 
 
Additional Compensation: None 
 
Supervision:  Ms. Snow is CEO and principal of MCS and therefore is supervised by Mr. Schombert.  Ms. 
Snow and Mr. Schombert are  responsible  for  the advice given  to clients and work closely  together  to 
monitor those activities.   
 
Requirements  for State‐Registered Advisors:   Ms. Snow has not been  found  liable  to any arbitration 
claim, civil, self‐regulatory organization, or administration proceeding.  She has also not been subject to 
a bankruptcy petition.  MCS has procedures in place to comply with state security regulations. 
 
AIF®  Designation:    AIF  designees  have  successfully  completed  a  specialized  program  on  investment 
fiduciary standards of care.   Fi360 Training began  in 1999 to provide the  investment  industry with the 
first  full‐time  training  and  research  organization  focused  exclusively  on  investment  fiduciary 
responsibility  and  portfolio  management.  Designees  are  required  to  complete  a  rigorous  training 
program,  successfully  pass  an  examination,  conform  to  a  Code  of  Ethics,  and  adhere  to  continuing 
education  requirements on a yearly basis. These  requirements ensure designees are  familiar with  the 
prudent process developed by  fi360, as well as kept up  to date with  recent  industry events affecting 
fiduciaries.  
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David A. Schombert  
DOB: 03/19/1949 
 
Education Background:  
George Mason University, B.S. Finance Date: 1975 
 
Business Background: 
President and Chief Investment Officer, Metropolitan Capital Strategies LLC 04/2007 ‐ Present 
Vice President‐ Wealth Management, Citigroup Global Markets, Inc. 03/1996 – 03/2007 
 
David A. Schombert received his B.S. in Finance from George Mason University in 1975. Mr. 

Schombert began his career in finance as a financial risk analyst evaluating risk‐reward on major 

contracts for Fortune 500 Companies. After 20 years in the private sector, Dave continued his 

career for 11 successful years as a Vice President of Private Client Wealth Management for the 

Smith Barney division of CitiGroup Global Markets, Inc. During Dave's tenure in the financial 

arena, he has developed a tactical and quantitative investment philosophy that has set him 

apart from the standard investment approach.  Dave is the Founder, President and CIO of MCS 

where he now uses this unique philosophy to manage global tactical portfolio strategies. Risk 

management has permeated his life and remains a constant focus in all that he does.     

Disciplinary Information: None 
 
Other Business Activities: None 
 
Additional Compensation: None 
 
Supervision:  Mr. Schombert is President, CIO and principal of MCS and therefore is supervised 
by Mrs. Snow.  Mr. Schombert and Ms. Snow are responsible for the advice given to clients and 
work closely together to monitor those activates.  MCS has procedures in place to comply with 
state security regulations. 
 
Requirements for State‐Registered Advisors:  Mr. Schombert has not been found liable to any 
arbitration claim, civil, self‐regulatory organization, or administration proceeding.   He has also 
not been subject to a bankruptcy petition. 
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Jennifer L. Wappaus 
DOB: 01/17/1985 
 
Education Background:  
Pennsylvania State University, B.S. Marketing: 2007 
 
Business Background: 
Vice President Sales & Marketing, Metropolitan Capital Strategies LLC 08/2010 ‐ Present 
Private Client Advisor, Lara Shull & May LLC 10/2009 – 07/2010 
Client Service Associate, Citigroup Global Markets, Inc. 06/2007 – 09/2009 
 
Jennifer Green joined Metropolitan Capital Strategies in 2010.  Jennifer is a highly talented sales 
professional with experience in the Financial Services Industry, with firms such as Smith Barney 
as well  as  Lara  Shull & May  LLC.    Jenn  complements  the  team with  knowledge  in  sales  and 
marketing.   Her  responsibilities  include  opening,  developing,  and  growing  new  relationships 
with  clients,  RIAs,  and  Broker  Dealers,  as  well  as  trading,  platform  and  application 
implementation, and operational support.  Her designations include the Securities Series 7, 63, 
and  65  Licenses.    She  graduated  from  Penn  State University, where  she  also  played  on  the 
varsity lacrosse team.   
Disciplinary Information: None 
 
Disciplinary Information: None 
 
Other Business Activities: None 
 
Additional Compensation: None 
 
Supervision:  Ms. Wappaus is supervised by Mr. Schombert, President/CIO and Ms. Snow, CEO 
and principal of MCS.  Mr. Schombert or Ms. Snow can be contacted at (703) 251‐4536.   
 
Requirements  for State‐Registered Advisors:   Ms. Wappaus has not been found  liable to any 
arbitration claim, civil, self‐regulatory organization, or administration proceeding.  She has also 
not been subject to a bankruptcy petition.   MCS has procedures  in place to comply with state 
security regulations. 
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Samuel Snow  
DOB: 12/26/1968 
 
Education Background:  
United States Naval Academy 
Boston University 
 
Business Background: 
Director of Client Development, Metropolitan Capital Strategies LLC 08/2010 ‐ Present 
 
Sam Snow, Director of Client Development, joined MCS in March 2012.  Sam has held numerous 
management, sales and leadership positions in the military and private sectors.  He spent eight 
plus  years in the United States Marine Corps, six years at Alcatel in telecomm sales, and most 
recently  completed  five  years  running  the  family  commercial  construction  company.    He  is 
currently  focusing  on  developing  new  relationships  and  business  with  RIAs,  endowments, 
foundations, and corporations.   He carries the Securities series 65 designation.   He graduated 
from  the  United  States  Naval  Academy  and  subsequently  earned  an  MS  in  Business 
Administration from Boston University.  Sam is an active leader in his local community through 
his church, Rotary, and most notably  through multiple volunteer  leadership positions  in  local 
Boy Scout/Cub Scout units.  He is a member of the Leadership Prince William Class of 2013. 
 
Disciplinary Information: None 
 
Other Business Activities: None 
 
Additional Compensation: None 
 
Supervision:  Mr. Snow is supervised by Mr. Schombert, President/CIO and Ms. Snow, CEO and 
principal of MCS.  Mr. Schombert or Ms. Snow can be contacted at (703) 251‐4536. 
 
Requirements for State‐Registered Advisors:  Mr. Snow has not been found liable to any 

arbitration claim, civil, self‐regulatory organization, or administration proceeding.  He has also 

not been subject to a bankruptcy petition.  MCS has procedures in place to comply with state 

security regulations.   

 

 

 


